
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Des qualifications professionnelles 

Notre offre : 

Filiale du groupe Nestlé, Purina est un acteur incontournable et reconnu dans la distribution de produits alimentaires à 

destination des animaux de compagnies. Véritable ambassadeur des marques de Nestlé Purina, vous êtes l’interlocuteur 

privilégié de nos clients 
 

Mission : 

Dans le cadre de votre poste, vous aurez en charge notamment de :  

- Réaliser les objectifs de parts de marché en volume auprès de tous les clients de votre secteur. 

- Négocier et s'assurer de la mise en place des mises en avant promotionnelles sur nos références en relai de nos 

prospectus en utilisant tous les moyens mis à disposition. 

- Optimiser la présence et la visibilité de nos produits dans tous les points de vente, selon les différents accords. 

- Animer et faire respecter les conditions générales de vente ainsi que la politique commerciale de la Société. 

- Optimiser les moyens alloués aux niveaux: secteur, région et national (promotion, budget, contrats de coopération). 

- Rapporter au Chef de Région les résultats de son activité ainsi que les informations sur les clients et la concurrence, 

selon les procédures en vigueur.  

- Dans le cadre de l'amélioration continue, utiliser les outils et méthodes de résolution de problème et de pilotage de 

l'activité mis en place dans votre entité. 

 

Votre Profil :  
- Vous disposez d’une formation bac +4/5 dans le domaine commercial ainsi d’une première expérience en 

vente/terrain ; 

- Vous êtes reconnu(e)  pour vos qualités relationnelles, organisationnelles, mais aussi pour votre autonomie, votre 

réactivité et votre rigueur ; 

- Vous êtes à l’écoute, et aimez le travail en coopération ;  

- La réalisation d’objectif et l’atteinte des résultats vous motivent. 
 

Vous êtes intéressé(e) par cette offre et les perspectives d’évolution au sein de notre groupe, postulez dès 

maintenant !  http://www.nestle.fr/carrieres 

 

 

Nestlé leader mondial de la nutrition santé bien-être vous permet de révéler votre potentiel dans un 

environnement challengeant et collaboratif.  De multiples opportunités d’évolution vous permettront si vous  

êtes performant de vous développer. 

Qui que vous soyez, d’où que vous veniez, nous sommes convaincus que diversité et performance vont de pair : nous 
portons la même attention à toutes les candidatures. 

C’est grâce à votre passion que Nestlé continuera à améliorer la vie des gens dans le monde entier. 

 

et des qualités personnelles  

CDD 6/8 mois NESTLE PURINA  
Responsable de Secteur GMS H/F – Région Sud Est (Départements - 34/48) 

 


